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Projemiz

Sanal ahg,verii; diger bir degisle E-Ticaret kavrami artik yogun bir sekilde hayatimizda yerini aldi
ve her gun yeni bir kapsama alani ile tiketicilerin ilgisini cekmeye devam ediyor, bununla beraber
bir cok insan i$in aliskanlik hatta bagimhlik haline donustu, son arai;clrmalar 1915 yilinda Emil
Kreapelin tarafindan ‘oniomania / onyomani’ ile adlandiriimis olan bu bagimlili§in Internet, en son
da Pandemi sureci ile siirekli yayginlasan bir durum oldugunu gésteriyor. Baktigimizda en ktictik
perakende Uruntnden tutun, en blyuk fabrikasyon makine moddiltune kadar Internet Gzerinden
tedarik ve teslimati yapilabilmektedir. Gelecek zamanlar baz alindiginda daha da ¢ok yayginlasacak
ve gelisecek olan bu sistemin glvenlik ve guvenilirlik katmanlari da daha ¢cok 6nem kazanacaktir.

Projemiz de butun sektorler ve bu degerlendirmeler ele alinarak bu kapsamda eksik kalmis ve

sonraki sureclerdeki gelismelerle kiyaslandiginda cok 6nemli bir yer edinecek ve ciddi bir kapasite
acigini kapatacak sekilde tasarlanmistir.

Proje ekibimiz Uzman muihendislerden, sektor profesyonellerinden ve Akademisyenlerden
olusmatadir. Bu hususta projemize futurust bir eylem kazandirmak adina 5+5 yil icin sakli bir
teknolojik gelisme plani ayrica hazirlanmistir.

Projemizin en 6nemli amaclarindan birini sunumun ortalarina dogru acgiklamis olacagiz, simdiden
vakit ayirdiginiz icin tesekkuir ediyoruz.



Kullanici ve E-Tica

Turkiye’nin E ticaret kullanim miktarina baktigimizda Duinya kullanimina gére geriden baslamasina ragmen
cok hizli bir sekilde adapte olup ¢ok yakin seviyelere ulastigini goriiyoruz. Gelismis UGlkelerde inanlarin
ihtiyaclarinin cogunu internetten karsilarken ddemelerini de artk kripto paralar ile yapabilecek kadar ileri
seviye kullanicilarina donustigl gozlemliyoruz ayrica, bununla yetinmeyip artik yeni bir sinif atlayip
Metaverse magazalarinda bu deneyimlerini gelistirmeye calistiklarini goriiyoruz. Turkiye ve hatta gelismekte
olan ulkelerin bir cogunda tliketicilerin bu asamalara ¢ok hizli adapte oldugunu gérmekteyiz.bununla beraber
resmi olmayan rakamlara gore Tirkiye'de Ticaretin E- Ticarete oranla 2021-2024 ortalarina dogru %17.5 ‘ten
%51 seviyesine ylukselmesi bekleniyor. Diger bir sekilde « TUSIAD Tirkiye ve Diinyada E ticaretin 6ne ¢ikan
basarisi ve Tuketici Aliskanliklari» isimli raporu buradan incelenebilir.



https://www.eticaretraporu.org/wp-content/uploads/2022/02/dd-tusiad-e-ticaretin-one-cikan-basarisi-tuketici-davranislarinda-degisim-ve-dijitallesme.pdf

Sektorde Eksiklik K

* Dikey ve yatay E-Ticaret ekosistemine bakildiginda sektorlerin cogunun sanal
sistemde yer edindigi ancak, Miicevherat sektori, Kuyumcu profesyonelleri ve
tuketicileri icin ciddi bir calismanin yapilmamis oldugu gérulmektedir.

* Kuyumculuk sektoriu ulkemizde yogun bir tiketici trafigine sahiptir. Bu trafik
akisinin hem kurumsal saticilar kendi aralarinda B2B hem de, Tuketiciler ve
saticilar arasinda B2C ve C2C seklinde sadece fiziksel olarak yapildigini
degerlendiriyoruz.

* Micevherat sekori tilkemizde I¢ Pazar ve Dis Pazar olarak perakende ve toptan
sekilde ayristiriyoruz.

* Kuyumcularin bireysel satis sitelerinden tiketiciye ulasmada zorluk cektigini,
Tuketicilerinde saticilara gtiven eksikligi duydugunu gozlemliyoruz.

* Tuketiciler ziynetlerini belli bir mtiddet hurda olmayacak sekilde kuyumculara
rehin verememekteler. Kuyumcular hemen hurdaya donusturmektedir



Sektorde Eksiklik K

* Dig pazara yonelik toptan trin gamina eslik eden birkac 6zel yapi olmasina
ragmen Ic pazara yonelik ve ileri de globallesecek profesyonel bir Elektronik yap!
olusturulmamistir. Organizasyonel olan ve Ticari kaygisi olmayan yapilar kendini
gelistiremez ve rekabet ortami olusturamaz.

* |c pazara yonelik Yatay E Ticaret araci uygulamalarinda Trenyol, Hepsi burada, N11
vb... Yatay platformlarda satislar yapilabiliyor olmasina ragmen o6zellikleri ele
alindiginda tuketicileri ve hatta micevherat sektori profesyonellerine yeterli
glveni vermemektedir. Bunun baslica nedeninin sektor denetcilerinin ve STK
larinin sistem icin gormezden gelinip yetkilendirilmedigi ve kendileri icin gelir
modeli olusturulmadigi olarak gormekteyiz.

e Sektorun Yatay E Ticaret modelinde olmayacak kadar 6nemli ve buyuk bir sektor
oldugu dusuncesindeyiz. Yatay bir cercevede dustnuldiginde bir cok eksigin ve
riskin her gecen slire icerisinde cogalacagini 6n gérmekteyiz. Ayni sekilde Dikey
bir cercevenin gelecek yillar ve Metaverse olgusu dustinuldiginde zorunluluk hali
alacagi bilinmektedir. Sektorin i¢c pazara dair faal olan dikey uygulamalari
yetersizdir.




Sektorde Guvenlik

 Ulkemizde ozellikle tasarimci ve kuyumcu toptancilarinin, trtinlerini pazarlarken
lokasyonlarindan cok uzak mesefelere gitmek gitmek zorunda kaldiklari, bunun
onlar icin ciddi can ve mal glivenligi riski olusturdugu bilinmektedir.

* Her yerde oldugu gibi tlkemizde de kuyumcu esnafinin lokasyonlarinda dahi can
ve mal riski tasidigi ve defalarca haberlerde soygun, mal kaybi ve ne yazik ki can
kaybi ile sonuclanan ataklara maruz kaldiklari gérilmektedir.




Sektorde Zorluklar

e Kuyumcu esnafi (KOBI) baz alindiginda kendilerine online satis sitesi acmalarinin maliyeti
yuksek, durum ve teknik takibinin vasif gerektiren, iletisim ve pazarlama calismalarinin da
zorlu bir surec oldugu gortlmektedir.

* Turkiye’de gerek yasal zorunluluklar gerekse sosyo ekonomik nedenlerden dolayi Altin
piyasasl birkac Altin rafinerisi ve firmanin tekelinde oldugu icin rekabet unsuru tam olarak
olusmamakta buda kuyumcu esnafinin kar marjlarina yiksek oranda olumsuz etki
etmektedir. Ayni olgu pirlanta ve degerli tas profesyonelleri icinde gecerlidir.

* Micevherat sektorinde global anlamda kurumsallasmak ve blylimek isteyen bir cok
KOBI olgusunu asmis kurulus, sektdrde uluslar arasi yetkinlik ve akreditasyonlar
konusunda yetersiz bilgiye sahip olduklari icin ve ilgili danismanlik hizmetlerindeki
eksiklikden dogan streclerin uzun zamanlar almasindan dolayi amaclarina ulasmakta
zorlanmaktadirlar.



Kurumsal Yetersizli

Sektorun yapi taslarini yerel kuruluslar ve ulusal kuruluslar olusturmaktadir. Yerel
kuruluslarin gelismek ve markalasmak istemelerine ragmen gerekli mesleki egitimlerden
habersiz olmalari veya egitim konusunda 6zensiz olmalari ya da, bilgi eksikliklerinin
olmasi onlerindeki 6nemli engellerden bir tanesidir.

Ozellikle yerel kobilerin finansal okur yazarlk seviyelerinin yetersizligi kendilerinin
ekonomik kalkinma ve yatirim sureclerinde basariya ulasmalari asamasinda olumsuz
etkiler olusturmaktadir.

Sektor yoneticilerinin X,Y,Z. Kusaklari konusunda birbirilerine tecrtbelerini aktarmalari ve
fikir almalari konusunda isteksiz veya yontemlerden habersiz olmalari gelecek planlari ve
arge calismalariicin ciddi bir eksiklik olarak degerlendirilmektedir.

Teknoloji ve bilisim sistemlerinin gelisme hizina ayak uydurma, gelecege yonelik satis
stratejileri yurtutmeleri ve bu konuda akredite olmalari hususunda yeterli bilgi kaynagi ve
yonlendirici olmamasi, sektor icin dnemli derecede bir eksikliktir bu eksiklikler, KOBI’ler
icin ciddi bir tehdittir. Bu degerlendirme kapsamina marka olmaya aday buyuk
kuruluslarda dahildir.



FIRSATLAR ( %

Miucevherat sektortune ozel herhangi bir E ticaret pazaryeri bulunmamaktadir.

Sektoriin Sosyal Medya tabanli bir E ticaret pazaryerine ¢ok ihtiyaci vardir. Cag Sanal
alisveris donemi cagi.

Sistem tliketici ve Uretici bazl bir cok kolayliklar ve firsatlar olusturacak.

Yatay e ticaret Urun ve kategori cesitliligine oranla daha fazla olabilir, Bu dikey bir sistem
olmasina ragmen Uriin modelleri ve kategori cesitliligi tek sektdr Gzerinde insa edilmistir.
Ancak trunlerin limit Gstu tutarlarda olmasi bu farkifazlasiyla kapatmaktadir. Bu durum
Uygulama utye kuruluslari lehine girisimin, bankalar gibi finans kuruluslari ile beraber
cesitli projeler olusturup kredi limitlerinin yiksek tutulmasina imkan saglayacak o6zellikler
tasimaktadir. En basit sekilde sistem bagl bulundugu STK sertifikasyon streclerini
tamamlayan Uyelere ylksek limitli kredi karti saglayabilecek.

Kullanicilar profesyonel kuyumcu ve amator kuyumcuyu ayristiracak.




FIRSATLAR ( %

Miucevherat sekoturu icin yeni rekabet firsatlari ortaya cikacak.

Mucevherat tuketicileri icin akredite alisveris donemi baslayacak

Girisim Uluslar arasi akreditasyon alarak kolay bir sekilde globallesebilecek

Mucevherat sektori metaverse katmanina daha glivenli ve kolay bir sekilde dahil edecek.
Gelecek teknolojiler ele alindiginda sektor metaverse’ye profesyonel bir giris yapacak
Miucevherat esnafi pandemik donemleri ve zaruri zamanlarda evden calisabilecek.

Mucevherat esnafi opsiyonel olarak fiziksel magaza zorunlulugu ve yuklerinden
kurtulacak.

Sekor vasifli ve uzman calisan, yetenek veri tabanina erisecek.

Sektor calisanlari (sisteme dahil olan) rank ve akreditasyon

Ozelligi ile kendini ulusal ve uluslararasi olarak kanitlayacak.



PAZAR

ucevherat sektorunde arz ve talepte yuksek orana sahiptir.

Turklye’dekl mucevherat sektorii: (Altin ve Pirlanta) Ust kesim ve Orta kesime hitap
etmektedir, Alt kesim daha cok taki ve giimus sektoriinde hedef kitledir.

2021 Yilinda sektor 6.78 milyar USD ihracat rakamina ulasmistir:

Sektorin %49 gibi oranini i¢ piyasa tuketimi olusturmaktadir.

Ulkemizde yapilan cesitli fuarlar yogun ilgi ve talep gérmektedir.

Ulkemizde gelenek ve gérenekler sektoriin surekli gelismesine neden olmaktadir.

Mucevherat Grlnleri hem yatirim hem donanim.ve sus trtnu oldugundan zarar etmeyen
ve ettirmeyen bir tiketim Grtnuddar.

Hedef pazarin cogunluguna hitap etmek tizere on senelik statejilerimiz dogrultusunda
pazarin lideri olmanin devamligini saglamayi planlyoruz.



RISKLER ve COZUMMILUINEIVAN (“

Altin ve degerli tas alaninda sahtecilik buyuk bir risk olarak goriiniyor olmasina ragmen,
sektor profesyonellerininde talebi ve calismalari ile olusturulan teknolojiler sayesinde

%100 oraninda sahteciligi 6nleyen ulusal ve global firmalar, teknolojik ve kimyasal Grtinler
uretilmistir.

Daha ¢cok kurumsal alanda kullanilabilecek bu trtnlerin bireysel kullanim yollari igin
calismalar ve hayata gecirilmesi icin gereken yontemler gelistirilmelidir.

Ulke’de halen mevcut kullanicilar arasinda giivenli 6deme (GET) sistemleri isleyisi
hakkinda yetersiz bilgi sahibi olanlar vardir. Bu stire¢ X,Y,Z Kusagi dongtisu icerisinde 3
veya 5 sene icerisinde sorun olmaktan cikacaktir.

Bilgi eksikligi yasayan kullanicilar altin ve pirlanta gibi degerli emtiyalari alirken sahtecilik
kavrami ve kurumsal yetkin saticilar hakkinda yetersiz bilgiye sahiptirler. Kuyumcuda.com
girisimi bu konuda farkindalik yaratirken yine X,Y,Z. Kusagi donguisu icerisinde bu sorun
kisa vadede ¢cozime kavusmus olacaktir.



FIRSATLAR ( ZL|

e 2021 Yilinda sektor 6.78 milyar USD ihracat rakamina ulasmistir. 2022 ikiryi ceyrek;
S - w
3 milyar 68 milyon 756 bin USD’dir ‘& - -
< e
e Sektorin %49 gibi oranini i¢ piyasa tuketimi olusturmaktadir. e'

 Ulkemizde yapilan cesitli fuarlar yogun ilgi ve talep gérmektedir.
 Ulkemizde gelenek ve gdrenekler sektoriin siirekli gelismesine neden oimaktadir.

e Kuyumculuk ve mucevherat sektortnu (Taki Tasarim ve makine dahil) gtivenli ve yetkin
bir sekilde 3.Sahis tekil tiketiciler ile bulusturan ticari bir platfotm yoktur.

* Turkiye Kuyumculuk trtnlerini en bluytk ve zengin ulkelere yapmaktadir.
(ABD,RU,UAE,EG,CH,JP,CN,IQ,IN,DE,KZ.) ve Diinya’da ilk tgtedir.

* Alibaba Turkiyede Istanbul hava limaninda 1 milyar dolarin tstiinde yatirimla lojistik Us
kuracaktir. Bu e ticaret pazaryeri firmalari icin 6nemli bir firsattir. Tirkiye’nin de
vatirimlara cok elverisli oldugunu gostermektedir.



REKABET

“« Belli miicevherat firmalarinin ve Toptan Urin tedarik eden rafineri tarzi kuruluslarin veya STK’

tabaninda tasarlanan amator network tarzi siteler gelisme odakl degil.

Bu sistemler kalite ve glivenligin gelismesi icin yetersiz olup Uretici&tlketici menfaatleri ele
alindiginda gelismeye kapali.

Sektorin kendi arasinda sosyal medya tabanli gelir modeli ile ticari faaliyet yapmalari icin
mevcut bir yapi yoktur. Bu uretici ve tuketici yararlarina yeni rekabet ortamlarinin
gelismesi icin avantajlar olusturacak.

Sistemimiz E-ticaret ve gelecekteki teknolojik sanal gerceklik marketlerinde (meta verse)
sektorin gelismesi icin onciliuk edecek. (En 6nemli hedeflerimizden biri) ' —




RAKIPLER

kuyumcuda.com

Ticari gelisme ve miicevherat sektorii
odakh diisiintildiigiinde rakip degil sadece
benzer faaliyet alanlari listelenmistir.

kuyumculuk.org

lar.com.tr

Trendyol.com, N11.com, Hepsiburada vb..
Bireysel kuyumculuk satis siteleri.

jewellerynet.com

Online Erisim, Online Aligveriy

Online Odeme Online Teslimat

Yapay zeka denetimi, Sistem denetimi

STK Denetimi, Serifikasyon Denetimi

Dusiik Maliyet, Yiiksek pazarlama trafigi
Yiiksek glivenilirlik katmanli satici Sektorel, toptan ve perakende
Global pazarlama Sosyal Medya 6zellikli

STK Miuhirli dirdin Sektor profesyonelleri

Ticari kurulus Gelismeye acik

Hammadde Tasarimsal tiriin
Dikey Pazar / Filtreleme Mobil App

Online Uriin,  Online iletisim, Orgnizasyonel kurum

Online Grin, Sadece hammadde

Online Uriin, Yatay Pazar, Mobil app

Bireysel siteler icin 6zel APl ile siteleri gluiclenecek ve taninacak.

eOnline 6deme yok, iletisim odakli, Sistem sertifikasyonu yok, Amatoér filtreleme, Sayfa gosterim hizi
yavas, Mobil uygulama yok. Domain ve alt domain destegi yok. Bagimsiz magaza yok



IS MODELI
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GELIR MODELI

ar|n sistem uUzerinden saticilara verecekleri sertifika, onay, ve givence belgeleri
eIgeIerden gelir elde etme. (STK Ortakligi)

| matb

T,

« STK’Iar sistem uzerinden ornek olarak; onayli kullanici sertifikasi olusturup fiyat belirler, Saticilar bulunduklari
oda gtivencesi ile sistem tzerinden tamamen online sekilde belgeyi temin eder ve profillerine yansir aldigi her
belge STK puanina isler STK’nin yayinladigi belgelerde almadiklari varsa STK puani diisiise geger. »

» Standart pazaryeriilan alanlari (Vitrin, Kategori vitrini, top 100, son alinan urinler vs..) Geliri.
« Standart reklam alanlari gelir modeli.
* Orta ve ileri vadede komisyon bazli gelir modeli.

e |leri vadede Metaverse.
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» Ekibimiz yazilim, mucevherat ve iktisat alanlarinda uzman, beraberinde teknoloji ve bilisim faaliyetlerinde

akademisyenlerden olusan bir takimdir. https:

Rahmi Memduhoglu

Software Developer

Musa Kaplan
Akademisyen | Ogr. Gor. |

Bilgisayar Miih.|

B

Nursel B. Metin
Ulukaya

Global Kurumsal [letisim

Uzmani

kuyumcuda.net/#team

Bilal Karakaya
Akademisyen | Ogr. Gér.|
Elektronik Mih.|

Aysen Bektas
Mali Misavir

Serdar Yaman
Akademisyen | Yard. Dogent |
Finans |

Ozcan Saragoglu
TMESK Bsk. E | TR | Sektar

Yoneticisi

Selamullah
Memduhoglu
Gemstone Expert | Sektor
Uzmani


https://kuyumcuda.net/#team
https://kuyumcuda.net/#team
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Tiklayiniz



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1hcg0oNKkKtwFbZqQbwO8z791vf3Ds-y0/edit?usp=share_link&ouid=105428571425849420391&rtpof=true&sd=true
https://drive.google.com/file/d/15psrsrBqHBGR_fXHo7HrM49bC8rl6Gzr/view?usp=share_link
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1hcg0oNKkKtwFbZqQbwO8z791vf3Ds-y0/edit#gid=1619083599
https://drive.google.com/file/d/15psrsrBqHBGR_fXHo7HrM49bC8rl6Gzr/view?usp=share_link

Mucevher Ihracatcilari Birligi

MUceIVGer Ihracatcilari Birligi (MiB), Tiirkiye ihracatgilar Meclisi (TiM) tarafindan aciklanan ve dis ticaret verileri baz alinarak hazirlanan sektér raporunu
yayinladi.

Buna gore, mucevher sektoriiniin temmuz ayinda ihracati 371 milyon dolara ulasti. 2022 yilinin ilk 7 ayinda 3 milyar 68 milyon 756 bin dolarlik ihracat
gerceklestirildi. Gegen yilin ayni donemine gore yakalanan ihracat artis orani ise ylizde 4,5 oldu.

Temmuz ayinda en cok miicevher ihracati yapilan tlke Birlesik Arap Emirlikleri olurken, 72 milyon dolar ihracat gerceklesti.

Bu tlkeyi 47 milyon dolarlik ihracatla Amerika Birlesik Devletleri (ABD), 42 milyon dolarlik ihracatla Hong Kong izledi. Dordiinci sirada 30 milyon
dolarhk ihracatla Irak, besinci sirada 24 milyon dolarlk ihracatla Kirgizistan yer aldi.

Yihn ilk 7 aylik doneminde ise en yiksek ihracat yiizde 21,9’luk artis ve 553,6 milyon dolarla ABD'ye yapilirken, onu yizde 61,7’lik artis ve 545 milyon
dolarlik ihracatla Birlesik Arap Emirlikleri, ylizde 41’lik artis ve 325 milyon dolarla Hong Kong takip etti. Dérdlinci sirada 183 milyon dolarlik ihracatla
Irak, besinci sirada 151 milyon dolarlik ihracatla Israil yer aldi.

TiM'in miicevher sektériinde {iriin bazinda yasanan ihracat degisimlerini iésteren verilerine gore, temmuz ayinda en ¢ok ihracati yapilan Griin grubu,
303 milyon dolar ihracat gerceklestirilen "altindan mamul miicevherci ve kuyumcu esyasi" oldu.

"islenmemis veya ?/arl islenmis altin" grubunda 28,6 milyon dolar, "pirlantali altindan miicevherci esyasi ve aksami" grubunda 13,5 milyar dolar,
"glimlisten mamul micevherci ve kuyumcu esyasi" grubunda 8,2 milyon dolar ihracat gerceklesti.

Yilin ilk 7 ayinda ise "altindan mamul miicevherci ve kuyumcu esyas!" ihracatinda, 6nceki yilin ayni dénemine F(’:’)re ylzde 30 artis yakalandi ve 2 milyar
tin"

459 milyon dolar oldu. Ikinci sirada, 234 milyon dolar ihracat gergeklestirilen "islenmemis veya yari islenmis a grubu yer aldu.

"Pirlantali altindan muicevherci esyasi ve aksami" grubundaki Grtnlerin ihracati yliksek bir ivme ?/akalayarak, yuzde 80,7 artis ve 149 milyon dolarlk
ihrac?(}la Uclincl sirada geldi. Dordiinci sirada ise ylizde 12,6°lik artisla 85 milyon dolar ihracat ile "giimisten mamul micevherci ve kuyumcu esyas!"
yer aldi.

"Sektorunin yarattigl katma deger her gegen ay ¢ok daha net ortaya ¢ikiyor"

Aciklamada g(’jrtl?lerine yer verilen Miicevher ihracatcilari Birligi Baskani Burak Yakin, miicevher sektoriiniin yarattigi katma degerin her gecen ay cok
daha net bir sekilde ortaya ciktigini belirtti.

Yakin, 7 aylik rakamlara bakildiginda, Turkiye'de ihracatta blylmesi en hizli sektérler arasinda yer alan micevher sektérinin blyime ivmesini devam
ettirdigine isaret ederek, "Kiresel ekonomideki zorluk ve dalgalanmalara ragmen sektériimuz dretimin ve ihracatin artarak devam etmesi icin yogun
mesai harciyor, yil sonuna kadar daha gli¢lii sonuglar alma hedefimize emin adimlarla ilerliyoruz." degerlendirmesini yapti.
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